SCHEDA DI ADESIONE

Da compilare e restituire alla

Camera di Commercio I.A.A. di Gorizia
entro il 4 giugno 2010 tramite

e fax al n. 0481.533176

e e-mail: internazionalizzazione@go.camcom.it

PARTECIPANTE

PROFESSIONE/RUOLO

DITTA E/O PRIVATO A CUI INTESTARE LA FATTURA

VIA N.

CITTA

PROV. CAP

TEL. FAX

E-MAIL

P.IVA

C.F.

ATTIVITA

Corso: EXW - contrattualistica

Il sottoscritto si impegna a versare la quota
prevista di € 80,00 (+IVA 20%) al ricevimento
della fattura, tramite:

[ bollettino di c/c postale
[J bonifico bancario

| dati sopra comunicati sono trattati dalla CCIAA
di Gorizia Az. speciale Zona Franca per le proprie
finalita istituzionali nel rispetto del D. Lgs. 196/03
(T.U. privacy. Titolare del trattamento dei dati &
la CCIAA di Gorizia Az. Speciale Zona Franca,
nei confronti della quale é possibile esercitare i
diritti di cui all’art. 7 T.U.).

[0 Barrando la casella presto il consenso a che la
CCIAA di Gorizia Az. Speciale Zona Franca tratti
i miei dati personali.

DATA

TIMBRO E FIRMA

CONDIZIONI PER L’ADESIONE

1. Leventuale rinuncia alla partecipazione
deve essere comunicata per iscritto
almeno tre giorni lavorativi prima della
data di inizio corso;

2. La mancata comunicazione nei termini
comportera l'integrale fatturazione della
quota di partecipazione;

3. E possibile sostituire il nominativo dei
partecipanti, su richiesta;

4. |l pagamento deve essere effettuato
tramite versamento in c/c postale o
bonifico bancario al ricevimento della
fattura;

5. Le quote versate non saranno rese;

6. | partecipanti sono pregati di inoltrare
a mezzo fax (0481.533176) la ricevuta
dell’avvenuto pagamento, prima
dell’inizio del corso.

QUOTA DI PARTECIPAZIONE

3 incontri € 80,00 (+ IVA 20%)

n. 11765492 intestato a CCIAA di Gorizia
Azienda Speciale per la Zona Franca -

causale del versamento:

Saldo fatturan. ..cooooviviiiiiii
Corso: EXW-contrattualistica

IBAN 1T8220533612400000035366064
intestato a CCIAA di Gorizia Azienda
Speciale per la Zona Franca presso Banca
Popolare Friuladria, Via Boccaccio 1 -
Gorizia - causale del versamento:
Saldo fatturan. ..coocovieiiiiii
Corso: EXW-contrattualistica

Camera di Commercio

( Gorizia ¢

* ESPORTARE EXW SENZA
RISCHI IVA

EUR 1, ORIGINE, MADE IN
E CONTESTAZIONI DOGANALI

CONTRATTUALISTICA

Regole ed istruzioni per I'uso

Mercoledi 9 giugno 2010

Giovedi 10 giugno 2010

Mercoledi 16 giugno 2010

Camera di Commercio I.A.A.
Sala Polifunzionale

Via de Gasperi 9

Gorizia

ASSOCIAZIONE SPEDIZIONIER]
ORDINE DOGANALISTI - F.V.G.

serimania | GORIZIA | 2010

Camera di Commercio I.A.A. di Gorizia
Ufficio Promozione Internazionalizzazione
T_0481.384283

F_0481.533176

E_ internazionalizzazione@go.camcom.it
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Analisi preventiva dei documenti che
accompagnano la spedizione

Corretta applicazione della clausola EXW e
tracciabilita dell’esportazione

Gestione dei documenti doganali in attesa
del visto uscire

Rimedi alternativi per comprovare I'uscita
dall’Unione Europea

Annullare i rischi IVA

Relatore:
Dr. Franco Mestieri

EUR 1, ORIGINE,
MADE IN:
ISTRUZIONI
PER L' USO

10 giugno 2010
Ore 09.00 - 12.30

Correttezza documentale: i dati da
indicare all’esportazione

Novita EUR 1: le informazioni
richieste dalle Dogane

Origine delle merci come fattore
strategico commerciale

Elementi che possono essere oggetto
di contestazione doganale

Affrontare un verbale e risolvere il
contenzioso tributario

Relatori:
Dr. Franco Mestieri
Avv. Najdat Al Najjari

| CONTRATTI:
COME “USARLYI"
AL MEGLIO E
TUTELARE
L'AZIENDA

NEGLI SCAMBI
INTERNAZIONALI

16 giugno 2010
Ore 14.00 - 18 .00

Legge applicabile e novita legislative
in ambito UE

Le principali tipologie di contratto:
la scelta piti idonea

L'importanza della forma scritta
Gli errori da evitare

Diritti ed obblighi delle parti
contrattuali: la corretta negoziazione

Il contratto internazionale e il
recupero dei crediti all’estero: quale
relazione?

La distribuzione internazionale e la
tutela della distintivita

Focus su alcuni paesi emergenti
Casi pratici

Relatore:
Avv.Francesca Di Bon Pellicciolli

OBIETTIVI

Un percorso pensato per gli operatori del
commercio estero, che analizza alcune
situazioni critiche legate all'import-export e
fornisce le istruzioni per affrontarle e risolverle.

Partendo dalle insidie nascoste nella clausola
EXW, legate principalmente alla mancata
restituzione dei documenti doganali ed ai
relativi rischi Iva, si passa al fattore di
competitivita delle imprese, costituito da
“MADE IN” e corretto rilascio dei certificati
EUR 1, per concludere con le importanti novita
legate alla contrattualistica internazionale.

Un’interessante opportunita per avere risposte
pratiche e concrete, riducendo alcuni dei
rischi legati all’internazionalizzazione.

DESTINATARI
Operatori degli uffici commerciali, della
logistica e delle spedizioni internazionali.



